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PLIEGO DE CLAUSULAS ADMINISTRATIVAS PARA LA CONTRATACION DE
LOS TRABAJOS DE TRADUCCION AL EUSKERA DE LOS TEXTOS
UTILIZADOS EN LA DOCENCIA DE LA UNIVERSIDAD PUBLICA DE NAVARRA

1. NATURALEZA Y OBJETO DEL CONTRATO

1.1. Naturaleza y forma de contratacion

El presente contrato tiene naturaleza administrativa y se regird por las presentes clausulas
administrativas y por la Ley Foral 6/2006, de 9 de junio, de Contratos Publicos.

Se tramitarda mediante expediente de framitacion ordinaria, procedimiento abierto sin
publicidad comunitaria, regulado en los articulos 64 y 65 de la Ley Foral 6/2006, de 9 de
junio, de Contratos Publicos.

1.2. Objeto

El objeto es la contratacion de los trabajos de traduccion al euskera de los textos utilizados en
la docencia de la Universidad Publica de Navarra.

N°de Expediente. ABR0009/2015

2. ORGANO DE CONTRATACION Y UNIDAD GESTORA

El 6rgano de contratacion de este expediente es el Rector, segtin lo establecido en las Bases de
Ejecucion del Presupuesto de la Universidad.

La Unidad Gestora del contrato seré el Servicio de Planificacion Lingiiistica.

3. IMPORTE DEL CONTRATO

3.1. El valor estimado del contrato (I.V.A. incluido) asciende a 200.000 euros para un
periodo de cuatro afios.

3.2. El presupuesto maximo anual del contrato (I.V.A. incluido) ascenderd a la cantidad de
50.000 euros, y se ejecutard con cargo a la partida 723/71.01/227.06 “Estudios y
Trabajos Técnicos”, o equivalente que a tal fin se habilite en el presupuesto de gastos
de 2016, quedando supeditada su ejecucion a la existencia de crédito adecuado y
suficiente en el presupuesto de la Universidad.

3.3. El presupuesto minimo anual serd de 20.000 euros (L.V.A. incluido) y a titulo
informativo se indica que en el afio 2014 la facturacion correspondiente a este contrato
fue de 39.000 euros, IVA incluido. Este importe es estimado y no supone ninguna
obligacion de gasto por parte de la Universidad Pablica de Navarra.

3.4. Los gastos de los anuncios de licitacion y rectificacion, en su caso, que se publiquen en
los Boletines Oficiales y cualquier otro medio de difusién, asi como los de
formalizacién de contrato, iran a cargo del adjudicatario.

3.5. El contrato se entenderd a riesgo y ventura del adjudicatario.
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4. CAPACIDAD PARA CONTRATAR

Podran celebrar contratos publicos las personas naturales o juridicas, de naturaleza publica o
privada y espafiolas o extranjeras, que tengan plena capacidad de obrar y acrediten su
solvencia econdmica y financiera y técnica o profesional y no se encuentren incursos en causa
de prohibicién de contratar, segin lo establecido en el articulo 10 y siguientes de la Ley Foral
6/2006, de 9 de junio, de Contratos Pablicos, requisitos que deberdn concurrir en el momento
de finalizacion del plazo de presentacion de ofertas.

5. NORMAS PARA LA PRESENTACION DE OFERTAS

La solicitud se presentard en el Registro General de la Universidad, en el plazo de dieciocho
dias naturales contados desde el siguiente al envio del anuncio de licitacién al Portal de
Contratacion de Navarra.

De conformidad con lo indicado en el art. 55 de la Ley Foral de Contratos Publicos, cada
licitador no podra presentar mis de una oferta. Tampoco podra suscribir ninguna oferta en
participacion conjunta con otros licitadores si lo ha hecho individualmente o figurar en més de
una de esas agrupaciones. La infraccién de estas normas dard lugar a la inadmision de todas
las ofertas por €l suscritas de modo individual o como integrante de una agrupacion.

La presentacion simultdnea de ofertas por parte de empresas vinculadas con un licitador, de
acuerdo con la definicion recogida en el art. 16 de la Ley Foral de Contratos Publicos,
supondrd, igualmente, la inadmisiéon de las ofertas presentadas por el licitador y por sus
empresas vinculadas.

No se admitirdn variantes.

Las ofertas irdn en tres sobres cerrados y firmados por el licitador, figurando en la parte
exterior lo siguiente:

1. Titulo del procedimiento y numero de expediente.

2. Nombre o razén social, domicilio, C.I.F. y nimeros de teléfono y de fax del licitador.

3. Numero del sobre.

Sobre n° 1: Incluird toda la documentacion administrativa indicada en el apartado 5.1.

Sobre n° 2: Incluira toda la documentacion técnica indicada en el apartado 5.2.

Sobre n° 3: Incluird Unica y exclusivamente la propuesta econdmica, segun el modelo del

pliego (Anexo I).

Cuando las proposiciones se envien por correo certificado o se presenten en alguno de los
Registros Oficiales que autoriza el articulo 38.4 de la Ley 30/1992, de 26 de noviembre de
Régimen Juridico de las Administraciones Publicas y del Procedimiento Administrativo
Comun, el empresario deberd comunicar este hecho, dentro del plazo de presentacion de
proposiciones, en la Seccién de Gestion Economica de la Universidad, mediante fax al
numero +34 948 169661. En ningtn otro caso se admitira la oferta.

Ias ofertas iran firmadas y rubricadas por los licitadores o por los representantes legales.
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El hecho de participar en el procedimiento supone que cada licitador acepta todas las
cldusulas del presente pliego, asi como lo que prevé la legislacion actualmente vigente sobre
la materia. Asimismo los licitadores aceptan que la Universidad, con el fin de promover la
transparencia publica e institucional de las adjudicaciones, publique todos los datos derivados
del proceso de licitacion, adjudicacion y ejecucion de este contrato.

Los interesados podran solicitar por escrito, a la direccion de cotreo electrénico
gestion.economica@unavarra.es, las aclaraciones sobre el contenido del contrato que estimen
pertinentes, que seran contestadas hasta seis dias naturales antes de la fecha limite de
presentacion de ofertas, siempre que se hayan solicitado con diez dias naturales antes del
tltimo dia de presentacién de ofertas. Las respuestas serdn publicadas en el Portal de
Contratacion de Navarra.

5.1. Documentacidon administrativa

Toda la documentacién a presentar por los licitadores habra de ser original o copia
autenticada administrativa o notarialmente.

Las empresas participantes y, en su caso, los representantes legales, deberdn presentar los
siguientes documentos (segun art. 54 de la Ley Foral 6/2006, de 9 de junio, de Contratos
Publicos):

A) Acreditacion de la personalidad juridica del contratista y, en su caso, su
representacion.

1°. Si la empresa fuese una persona individual debera presentar el Documento Nacional de
Identidad, o fotocopia autenticada notarial o administrativamente del mismo, o documento
que reglamentariamente le sustituya.

Si la empresa fuese una persona juridica deberd presentar la escritura de constitucién o, en
su caso, de modificacion, debidamente inscrita en el Registro Mercantil.

Las empresas no espafiolas de Estados miembros de la Comunidad Europea deberan
acreditar su inscripcién en un registro profesional o comercial, cuando este requisito sea
exigido por la legislacion del Estado respectivo.

Las demds empresas extranjeras deberan acreditar su capacidad de obrar mediante
certificacion expedida por la respectiva representacion diplomatica espafiola en el Estado
correspondiente.

2°. Poder notarial bastante al efecto, a favor de la persona que hubiera firmado la proposicion
en nombre de la empresa y Documento Nacional de Identidad de la persona apoderada. Si
la empresa fuese persona juridica este poder debera figurar en el Registro Mercantil.

La aportacion de la copia del certificado de inscripcion en el Registro Voluntario de
Licitadores de la Comunidad Foral de Navarra, regulado por D.F. 174/2004, de 19 de
abril, junto con una declaracion responsable de su vigencia, eximira al licitador de aportar
la documentacién relacionada en los puntos 1° y 2° respecto a su personalidad y

representacion.
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3°. Si varios licitadores se presentan constituyendo una unién temporal de empresarios o en
participacién conjunta, cada uno de los licitadores deberan acreditar su capacidad de obrar
conforme a lo sefialado en los apartados 1 y 2.

En ambos casos, tales licitadores deberdn aportar un documento donde sus componentes
indiquen los nombres y circunstancias de cada uno de ellos, el porcentaje de participacion
de cada uno de ellos en la unién o concurrencia, y nombren un representante o apoderado
Gnico con poderes bastantes para ejercitar los derechos y cumplir las obligaciones que del
contrato se deriven hasta la extincién del mismo. El escrito habra de estar firmado tanto
por las diversas empresas o personas fisicas concurrentes como por el citado apoderado.

Las personas fisicas o juridicas integrantes de entidades carentes de personalidad juridica
deberan presentar documentacién en la que consten los mismos extremos sefialados en el
parrafo anterior.

B) Acreditacion de constitucion de garantias cuando asi lo exija el pliego de clausulas
administrativas particulares.

Para participar en el presente procedimiento no sera necesaria la constitucion de una garantia
provisional.

C) Declaracion de que la empresa no estid incursa en causa de exclusion del
procedimiento de licitacion.

El licitador debera aportar declaracion jurada que acredite que en sus Organos de
administracion no figura ninguna de las personas a que se refiere la Ley 5/2006, de 10 de
abril, de regulacion de los conflictos de intereses de los miembros del Gobierno y de los Altos
Cargos de la Administracion General del Estado.

Declaracién del licitador o, en su caso, de su apoderado o representante, en la que se afirme,
bajo su responsabilidad, que ni la empresa ni sus administradores estdn incursos en ninguna
de las causas de incapacidad o incompatibilidad para contratar del articulo 18 de la Ley Foral
6/2006, de 9 de junio, de Contratos Publicos.

D) Acreditacion de su solvencia econémica y financiera, técnica y profesional.

- Acreditacién de la solvencia econdémica y financiera mediante la declaracion formulada
por entidades financieras.

- Acreditacién de la solvencia técnica mediante la presentacion de:

a) Medios técnicos y humanos propios o ajenos que dedicara la empresa a la realizacion de
esta gestion, en especial del personal técnico. No se valoraran las propuestas que no
incluyan un minimo de 5 traductores y un corrector en plantilla.

b) Una relacién de los principales servicios o trabajos realizados en los Gltimos cuatro afios
que incluya importe, fechas y beneficiarios publicos o privados de los mismos, con mencion
expresa y separada de los trabajos realizados, en dicho periodo, de cardcter similar a los que
son objeto del presente concurso. Debera acreditarse una experiencia de al menos 4 afios
de servicios prestados o trabajos realizados en el ambito de la traduccién de material
docente universitario u otro material de caracter técnico especializado.

1 9
/ ¥ Pagina 5 de 16



E) Certificacion de hallarse al corriente del cumplimiento de las obligaciones tributarias
y de Seguridad Social.

- Certificaciones que acrediten hallarse al corriente de las obligaciones tributarias impuestas
por las disposiciones vigentes,

- Certificaciones que acrediten hallarse al corriente en el cumplimiento de las obligaciones de
Seguridad Social impuestas por las disposiciones vigentes.

Las certificaciones tendrin validez a efectos de participacion en los procedimientos de
licitacion, durante el plazo de 6 meses, a contar desde la fecha de expedicidn. Si las
certificaciones caducasen antes de la adjudicacion del contrato, el licitador propuesto como
adjudicatario deberd presentar certificaciones actualizadas a requerimiento del 6rgano de
contratacion.

F) Declaracion de hallarse al corriente del cumplimiento de las obligaciones de
seguridad y salud en el trabajo.

Declaracion responsable del licitador de que se halla al corriente de las obligaciones de
seguridad y salud en el trabajo y de prevencién de riesgos laborales impuestas por las
disposiciones vigentes.

G) Declaracion empresas vinculadas.

Declaracion del licitador o, en su caso, de su apoderado o representante, en la que se indique
si tiene o no empresas vinculadas segun la definicion de las mismas contenida en el articulo
16 de la Ley foral de Contratos Publicos. En caso afirmativo, dicha declaracién debera ir
acompafiada de la relacion exhaustiva de sus empresas vinculadas.

H) Para las empresas extranjeras.

Declaracion de someterse a la jurisdiccion de los Juzgados y Tribunales espafioles de
cualquier orden para todas las incidencias que de modo directo o indirecto pudieran surgir del
contrato, con renuncia, en su caso, al fuero jurisdiccional que pudiera corresponder al licitador
o candidato.

RETIRADA DEL SOBRE N° 1 DE LOS LICITADORES NO ADJUDICATARIOS.
Adjudicado el contrato y transcurridos los plazos para la interposicion de recursos sin que se
hayan interpuesto, la documentacion que acompafia a las proposiciones quedaré a disposicién
de los interesados. En el plazo de tres meses a contar desde la expiracién del anterjor plazo sin
mediar recurso alguno el sobre N° I de documentacioén administrativa de los licitadores que
no hubieren resultado adjudicatarios y no hubieren solicitado su devolucién sera destruido y
reciclado, para lo que no se requerird intimacion previa.

5.2. Documentacién técnica

La documentacion técnica que presente el licitador expresara los siguientes aspectos:

1) Capacidad para la ejecucion de los trabajos de traduccion y de correccién, y la recepcion
por la Universidad de los textos traducidos, expresado en n°® de palabras del original por dia.
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2) Disponibilidad horaria (horas del dia y dias de la semana) para la recepcién de encargos,
para la realizacion de los trabajos y antelacion del aviso para realizar los mismos.

3) Medios técnicos y herramientas informéaticas para la realizacién del trabajo.

4) Medios humanos, expresados en n° de traductores y correctores en plantilla, puestos a
disposicion para la ejecucion del presente contrato, que se dedicardn a la realizacién del
trabajo.

5) Traduccién del modelo facilitado como Anexo II. Esta traduccion deberd presentarse en
sobre cerrado sin ningtn signo de identificacion de la empresa o de los autores de la
traduccion.

El licitador podrd aportar cualquier otra documentacién que estime conveniente para la
definicién y calificacion de su oferta, segtn los criterios de adjudicacion de este pliego.

Solamente se valorara la documentacién incluida en el sobre n° 2 y no se incluird en este
sobre ninguna referencia al precio del contrato, que deberd aportarse exclusivamente en el
sobre n° 3.

5.3. Oferta econdmica

La proposicién econdémica deberd ser ajustada al modelo que se publica (Anexo I),
entendiéndose que las ofertas comprenden no sélo precio de la contrata, sino también el
importe del IVA y de aquellos impuestos que graven el servicio contratado, sin que, por tanto,
puedan ser éstos repercutidos como partida independiente, asi como los gastos de
desplazamiento, transporte y cualquier otro que pudiera incidir sobre la contratacion. La
facturacion se realizara tomando como referencia el n° de palabras de] texto original.

La oferta economica deberd ser adecuada para que el adjudicatario haga frente al coste
derivado de la aplicacién del convenio sectorial que corresponde, sin que en ningun caso los
precios/hora de los salarios contemplados puedan ser inferiores a los precios/hora del
convenio mas los costes de Seguridad Social.

6. MESA DE CONTRATACION

El procedimiento serd informado por la Mesa de contratacion y resuelto por el Rector.

La Mesa de contratacidn estara integrada por los siguientes miembros:

Mesa titular:
Presidente: - D. Pablo Sotes Ruiz, Director del Area de Planificacion Lingiiistica.
Vocales: - D. Koldo Asirén Sdez, Director del Servicio de Planificacion Lingiiistica.
- D? Susana Preboste [rdizoz, Jefa de la Unidad Técnica de Euskera.
- D?® Maria Sauleda Munéarriz, Interventora.
Secretaria: - D?. Cristina Abaurrea Arizmendi, Jefa de la Seccion de la Asesoria Juridica.

Mesa suplente:
Presidente: - D? M? José Iiligo Berrio, Jefa de la Seccion de Gestion Econémica.

Vocales: -D. Jon Alonso Fourcade, Técnico de la Unidad Técnica de Euskera.
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- D% Yolanda Andueza Perez de FEulate, Responsable administrativa de
Planificacion Lingiiistica.
Secretaria: - D?. Isabel Ibarrola San Martin, Técnico de la Asesoria Juridica.

De cada sesién de la Mesa de Contratacion se levantard el acta correspondiente por la Secretaria
de la Mesa. La actuacién de la Mesa de Contratacion se ajustard a lo dispuesto en los articulos 59 a
63 de la Ley Foral 6/2006, de 9 de junio, de Contratos Publicos.

7. CRITERIOS DE ADJUDICACION DEL CONTRATO

- Calidad técnica de la oferta y mejoras relevantes respecto a los requerimientos de la
proposicion técnica (punto 5.2 del pliego): 70 puntos, desglosados de la forma siguiente:

- El apartado 1 de la proposicion técnica (capacidad para la ejecucién de los trabajos de
traduccion y de correccion, y la recepcion por la Universidad de los textos traducidos,
expresado en n° de palabras del original por dia): 15 puntos

- El apartado 2 de la proposicion técnica (disponibilidad horaria -horas del dia y dfas de la
semana- para la recepcién de encargos, para la realizacion de los trabajos y antelacién del
aviso para realizar los mismos): 5 puntos

- El apartado 3 de la proposicién técnica (medios técnicos y herramientas informaticas para
la realizacién del trabajo): 5 puntos

- El apartado 4 de la proposicién técnica (medios humanos, expresados en n° de traductores
y correctores en plantilla, puestos a disposicion para la ejecucion del presente contrato, que
se dedicaran a la realizacion del trabajo): 10 puntos

- El apartado 5 de la proposicion téenica (traduccion del modelo facilitado como Anexo II.
Esta traduccion debera presentarse en sobre cerrado sin ningtin signo de identificacién de
la empresa o de los autores de la traduccion): 25 puntos

- Precio ofertado: 30 puntos. A la oferta mas econdmica se le asignara la puntuacién maxima
y el resto obtendra la puntuacion de forma inversamente proporcional.

- 27 puntos a la oferta econémica mds baja para la primera traduccion.

- 3 puntos a la oferta econémica mds baja para las correcciones de textos ya traducidos por
el personal de la Universidad.

8. FORMALIZACION DEL CONTRATO Y GARANTIA DEFINITIVA

El adjudicatario de la presente contratacion estaré obligado a constituir una garantia definitiva
por el 4% del importe estimado anual del contrato, con caracter previo a la formalizacion del
contrato, en las formas previstas en el articulo 95.2 de la Ley Foral 6/2006, de 9 de junio, de
Contratos Publicos.

La garantia definitiva queda afecta al cumplimiento de las obligaciones del contratista hasta el
momento de la finalizacién del plazo de garantia y, en particular, al pago de las penalidades
por demora asi como a la reparacion de los posibles dafios y perjuicios ocasionados por el
contratista durante la ejecucion del contrato.

El contrato se formalizard en documento administrativo en el plazo de 15 dias naturales
contados desde la terminacion del plazo de suspension de la adjudicacién, constituyendo
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dicho documento titulo suficiente para acceder a cualquier registro publico. El adjudicatario
debera presentar para la formalizacion del contrato los siguientes documentos:

- Resguardo acreditativo de la constitucion de la garantia definitiva.

- La “Solicitud de Abono por Transferencia” debidamente cumplimentada, para certificar la
titularidad de la cuenta bancaria del adjudicatario en la que se efectuard el abono del
contrato, para lo cual serd proporcionado un impreso normalizado por la Universidad
Publica de Navarra.

9. EJECUCION DEL CONTRATO

Los trabajos se iniciardn a partir del 1 de enero de 2016, y finalizaran el 31 de diciembre
de 2016.

El contrato podra prorrogarse por periodos anuales, por resolucion expresa del Rector, previa
conformidad del contratista y acreditacién de estar al corriente en el cumplimiento de las
obligaciones tributarias y de la Seguridad Social. El contrato no podra tener un plazo de
vigencia superior a cuatro afios, incluidas todas sus prorrogas.

En caso de prorroga, y siempre y cuando haya transcurrido un afio desde su adjudicacion y se
haya ejecutado la parte correspondiente al 20 por 100 de su importe, los precios seran
actualizados aplicando la variacion del fndice de Precios al Consumo de Navarra, para el
periodo anterior al de la prorroga.

Si el contratista no estuviera interesado en la prorroga del contrato debera notificarlo
fehacientemente a esta Universidad con tres meses de antelacion a la finalizacion del plazo
inicial o del de la prérroga correspondiente. Si no manifestase nada en tal sentido, se
presumiré su conformidad con la prérroga que, caso de interesar a la Universidad, se acordara
expresamente.

Cuando el contrato se resuelva de mutuo acuerdo con anterioridad a la finalizaciéon del
periodo de vigencia maximo del mismo, el contratista debera seguir ejecutando el contrato, a
instancia de la Universidad, hasta que se resuelva la adjudicacion del siguiente.

Este contrato se ejecutard con estricta sujecion a los compromisos adquiridos por el
adjudicatario en su oferta, las clausulas técnicas y administrativas particulares que rige el
presente contrato y de acuerdo con las instrucciones que para su interpretacion diere al
contratista la Universidad Publica de Navarra.

Este contrato se halla sujeto al cumplimiento de las disposiciones legales, reglamentarias y
convencionales vigentes en materia laboral, de Seguridad Social y de seguridad y salud en el
trabajo y, en particular, a las condiciones establecidas por el dltimo convenio sectorial del
4mbito mas inferior existente en el sector en el que se encuadre la actividad de la empresa
contratista.

La direccién e inspeccion de los trabajos corresponde al Servicio de Planificacion Lingtiistica
de la Universidad Pablica de Navarra, pudiendo dirigir instrucciones al contratista siempre
que no se opongan a las disposiciones en vigor y al presente pliego.

Cuando la traduccién no alcance la calidad exigida por la Universidad, ésta devolveré el texto
al contratista para su revision y mejora, que se realizard de forma inmediata y sin cargo
alguno para la Universidad. Cuando se produzcan reiteradas devoluciones de textos
traducidos por este motivo al contratista, la Universidad podra resolver el contrato incautando
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la garantia definitiva establecida con la formalizacién del contrato por la parte necesaria para
cubrir los dafios y perjuicios que se hayan ocasionado a la Universidad.

El adjudicatario queda obligado a aportar, para la realizacién del trabajo, el equipo, medios
auxiliares y personal que sean necesarios para la buena ejecucion de aquél. La documentacion
que aporte, en su caso, la Universidad para la ejecucion del contrato, serd devuelta a la
recepcion de los trabajos.

Toda la informacién y documentacién recogida o elaborada en el curso de los trabajos sera
propiedad de la Universidad Publica de Navarra y serd entregada al Servicio de Planificacion
Lingiifstica al finalizar el trabajo.

El contratista no podrd hacer uso de dicho material, ni publicar, divulgar o proporcionar a
terceros ningim dato o documento procedente de los trabajos de no mediar consentimiento
expreso de la Administracion propietaria, obligandose a resarcir a la misma por los perjuicios
que por incumplimiento de dicho compromiso pudieran irrogarsele. Igualmente, la
Administracién contratante se reserva en exclusiva el derecho de explotacion de los trabajos
encomendados al adjudicatario, al que queda prohibido cualquier tipo de explotacién, salvo
acuerdo, en contrario de las partes.

10. FORMA DE PAGO Y REVISION DE PRECIOS

EI contratista, una vez realizado el encargo, remitira la correspondiente factura al Servicio de
Planificacion Lingtifstica. Este le dara su conformidad, si procede, y la tramitara para su abono.
El contratista tendra derecho al abono, con arreglo a los precios convenidos, de los trabajos que
realmente ejecute, con sujecion al contrato otorgado y a las érdenes dadas por escrito por la
Unidad Gestora del contrato.

El abono se realizard mediante transferencia bancaria en un plazo no superior a treinta dias
contados a partir de la presentacion de la factura en la Universidad.

Cuando se demore por la Universidad Publica de Navarra el pago convenido, se estard a lo
establecido en el art. 112 de la Ley Foral 6/2006, de 9 de junio, de Contratos Publicos.

La presentacion de la factura electronica se debe realizar a través del Punto General de
Entrada de Facturas Electrénicas (FACe) del MinHAP.

Los cédigos asignados a la Universidad Publica de Navarra (Q3150012G) que deberan
indicarse en la factura electrénica son los siguientes:

Oficina Contable: GE0001956

Organo Gestor: U03500058

Unidad Tramitadora: U03500058
Expediente de Contratacion: 2015/0000546

11. MODIFICACIONES DEL CONTRATO

Una vez perfeccionado el contrato, el Organo de Contratacién sélo podra introducir
modificaciones por razén de interés publico en los elementos que lo integran, siempre que
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sean debidas a necesidades nuevas o causas imprevistas, justificandolo debidamente en el
expediente.

En aplicacion del articulo 105 de la Ley Foral de Contratos se relacionan las circunstancias que

podrian dar lugar a una modificacion del contrato:

e variacion de la actividad universitaria

El importe acumulado de todas las modificaciones no podré exceder del 20 por 100 del precio de

adjudicacién del contrato.

12. SECRETO, CONFIDENCIALIDAD Y PROTECCION DE DATOS PERSONALES

1.-Deber de secreto y confidencialidad

El contratista garantizara el cumplimiento por parte de todo su personal del deber de secreto y
confidencialidad para con cualquier informacién, datos, estudios, investigaciones, y similares
concernientes a la Universidad Ptblica de Navarra, de los que dicho personal pueda tener
conocimiento con ocasién de la prestacion del servicio o actividad contratada.

Si, dada la naturaleza del servicio contratado, el personal de la empresa adjudicataria no debe
realizar trabajos que impliquen tratamiento de datos de caracter personal, tendra
absolutamente prohibido el acceso a los mismos, y la obligacion de guardar secreto respecto
de aquéllos datos de esta indole que pueda accidentalmente conocer durante la prestacién del
servicio contratado.

El deber de secreto y confidencialidad respecto de cualquier dato personal y también respecto
de la informacién de la Universidad permanecerd incluso después de finalizada la relacién
contractual que vincule al personal con la empresa contratista prestadora del servicio o
actividad contramatada.

Si el servicio o actividad contratada requiere que la empresa realice tratamiento de datos de
caracter personal se suscribird el correspondiente contrato que, para tal finalidad, exige el
articulo 12 de la Ley Organica de Proteccién de Datos de Carécter Personal.

2.- Proteccion de datos

Los datos personales recogidos por la Universidad en este expediente serdn incorporados y
tratados en el fichero denominado Sistema de Informacion de Gestién Econémica, creado por
Resolucion 731/2005, de 29 de junio, del Rector de la Universidad (BON 100 de 22 de agosto
2005), cuya finalidad incluye la gestién de los expedientes de contratacién administrativa de
la UNIVERSIDAD PUBLICA DE NAVARRA, y no podran ser cedidos salvo en los
supuestos previstos en la Ley. Fl Organo responsable del fichero es el Gerente y el interesado
podréa ejercer los derechos de acceso, rectificacion, cancelacion y oposicion mediante la
presentacion de la correspondiente instancia, dirigida al Secretario General de la Universidad,
presentada en el Registro General de la Universidad Publica de Navarra, Campus Arrosadia,
31006 Pamplona, Navarra, todo lo cual se informa en cumplimiento del articulo 5 de la
LOPD.
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13. REGIMEN DE IMPUGNACION DE ACTOS

Las reclamaciones en materia de contratacion ptblica se interpondran y resolveran segin lo
establecido en los articulos 210 y siguientes y en la Disposicién adicional decimotercera de la
Ley Foral 6/2006, de 9 de junio, de Contratos Publicos.

Los licitadores deberdn identificar una direccién electrénica para la realizacion de
notificaciones a través de medios telematicos, en el caso de reclamacién en materia de
contratacién pblica.
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PLIEGO DE PRESCRIPCIONES TECNICAS PARA LA CONTRATACION DE LOS
TRABAJOS DE TRADUCCION AL EUSKERA DE LOS TEXTOS UTILIZADOS EN
LA DOCENCIA DE LA UNIVERSIDAD PUBLICA DE NAVARRA

1. OBJETO

El presente pliego de prescripciones técnicas tiene por objeto la contratacion de los trabajos
de traduccién de textos utilizados en la docencia propia de la Universidad Publica de Navarra
que determine el Servicio de Planificacién Lingiifstica. Tos originales estardn
mayoritariamente redactados en castellano, aunque podrén, igualmente, estarlo en inglés o
francés.

Expediente: ABR0009/2015

2. CARACTERISTICAS TECNICAS

En la realizacién de los trabajos de traduccién encomendados:

- Se respetardn las normas y recomendaciones emitidas por la Real Academia de la Lengua
Vasca-Euskaltzaindia.

- Se utilizaran los términos técnicos recogidos en los diccionarios més actuales de reconocida
autoridad.

- Fl formato utilizado sera: fuente Times New Roman, tamafio 12, interlineado de 1,5 lineas,
alineacion justificada en papel tamafio DIN A4

3. PLAN DE TRABAJO

La Unidad Gestora del contrato entregard a la empresa adjudicataria los textos para traducir y
establecerd, cuando lo considere oportuno, los criterios lingiiisticos, terminologicos,
estilisticos y de toda indole que se deberdn seguir en su traduccion. Por lo general, la entrega
de trabajos para su traduccién se realizard una vez aprobado el Plan de Ordenacién Docente
de cada curso académico, antes del 1 de julio, y las traducciones correspondientes al primer
semestre del curso académico deberan ser presentadas antes del 1 de septiembre. Las
traducciones correspondientes al segundo semestre se entregardn antes del 1 de febrero del
correspondiente curso académico.

La empresa adjudicataria habrd de garantizar una capacidad minima de traduccion de al
menos 5000 palabras por dia. Se entendera por ello que los trabajos de traduccion que se
demanden deberan ser entregados en un tiempo méximo equivalente al indicado por el
cociente de dividir el nimero de palabras del original por la cifra indicada de 5000
palabras/dia.
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La empresa adjudicataria facilitard a la Unidad Gestora del contrato la relacién de traductores
en plantilla y asignard a cada uno de ellos un cédigo de identificacion de dos cifras.
Igualmente la empresa pondrd en conocimiento de la Unidad Gestora del contrato cualquier
variacion habida en la plantilla, procediendo de igual forma cuando se produzcan nuevas
contrataciones. Ocasionalmente, la Unidad Gestora del contrato podrd exigir la intervencion
de determinado traductor o traductores en concreto, atendiendo a su experiencia y a las
particularidades del texto a traducir.

Si el trabajo desarrollado por el adjudicatario no responde a la exigencia de calidad requerida
por la Universidad, ésta devolvera el texto y podra solicitar una nueva traduccién que se
ajuste a tal demanda. En este caso, el periodo de traduccion serd considerado con cardcter de
urgencia,

4. FORMA DE ENTREGA

La empresa adjudicataria entregard los textos traducidos en las siguientes formas:
- correo electrénico, en formato Word o RTF.

- soporte informatico, utilizando discos Macintosh de tres pulgadas y media. El procesador de
textos utilizado serd Winword 6.0 o superior o Word 7.0 o superior.

- Formato impreso: una copia encuadernada. Los gastos de entrega, tales como portes,
mensajeria, etc. correrdn a cuenta de la empresa adjudicataria.

La empresa adjudicataria asignard a cada documento traducido un cédigo de control que serd
utilizado para posibles revisiones, modificaciones, etc. Dicho codigo constard de cuatro
digitos que indicardn el orden correlativo de traduccion, dos digitos que indicaran el afio de
traduccion y dos digitos que indicaran el cddigo correspondiente al traductor, teniendo el
siguiente formato: 0001/00 12

Por otra parte, la Unidad Gestora del contrato podré solicitar en todo momento de la empresa
adjudicataria la entrega de la labor de traduccién que lleve realizada hasta la fecha aun cuando
no haya sido concluida.
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ANEXO I - Proposicion Econémica
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actuando en nombre propio o en representacion de (tchese lo que no proceda)........ocevenne.
.................................................................................................... 11 1) T
FOomicilio 80 uwseasmvsissmos GBLIE .0 emrensmrmmmmssanssssenssesis SRS SRR SRy
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DECLARA QUE acepta incondicionalmente los pliegos de cldusulas administrativas y de
prescripciones técnicas para concurrir a la convocatoria para la contratacion de los trabajos de
traduccion al euskera de textos utilizados en la docencia de la Universidad Publica de
Navarra, sometida expresamente a la Ley Foral 6/2006, de 9 de junio, de Contratos Publicos,
y se compromete a prestar el servicio de referencia con estricta sujecion a los expresados
requisitos y condiciones por los precios que a continuacion se indican:

e Precio palabra primera traduccion ..........oveeinciiiiii euros, IVA excluido
e Precio palabra correcciones textos ya

traducidos por personal de la Universidad ........cocovenvnniiiiiiinnn. euros, IVA excluido

(La facturacion se realizara tomando como referencia el n° de palabras del texto original)

...................................  sarnssens OB enssisiis s e O smssmvassinn
(lugar, fecha y firma del licitador)
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ANEXO II - Modelo de texto para traducir
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Dominio frecuencial - Circuitos de 2° orden

Introduccion

En esta practica continuamos el estudio del comportamiento de los circuitos
en el dominio de la frecuencia. Estudiaremos como responden los circuitos
de segundo orden a una entrada de tipo senoidal en funciéon de la frecuencia
de la misma. Aprenderemos a caracterizar de forma cuantitativa la
respuesta en frecuencia del circuito, midiendo varios parametros de su
respuesta en frecuencia.

Objetivos

Al acabar la practica, debes ser capaz de:

Clasificar un filtro segun su tipo de paso (paso banda, rechazo banda,
etc) mediante un barrido de frecuencia.

Medir la frecuencia de corte de un filtro de segundo orden.

Medir la frecuencia propia de un filtro de segundo orden.

Medir el factor de calidad de un filtro de segundo orden.

Obtener el ancho de banda de un filtro paso banda.

Obtener la pendiente de atenuacion en la zona de rechazo.

Seiales y Sistemas | / 1
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Filtros de segundo orden

La funcion de transferencia mas general para un filtro de segundo orden es:

H(s)=K N(s)

w
s*+5s—L 1 @l

Segun esta descripcion, las caracteristicas del filtro son:

Frecuencia propia, w,: es aquella frecuencia para la cual el desfase que
introduce el filtro es exactamente la mitad de la méaxima excursién de fase
que es capaz de generar.

Factor de calidad, Q: determina, entre otras cosas, lo abrupta que es la
transicion entre las bandas de paso y de corte.

Ganancia, K: es la ganancia lineal en la banda de paso.

Polinomio del numerador, V(s), que determina el tipo de paso:

o Paso bajo: N(s) = o]
o Paso alto: N(s) = s?
o Paso banda: N(s)= P}
o
o Rechazo banda: N(s)=s*+m;
o Paso todo: N(s) = s* -s% + @

Implementaciones RLC de filtros de segundo orden

Uno de los circuitos con los que trabajaremos en esta practica es el siguiente
circuito de segundo orden:

Fig.5.1: Circuito RLC en configuracion de filtro paso bajo.
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Al analizarlo en el dominio transformado de Laplace, obtenemos la funcion de
transferencia:
1
H(S) — VOUT(S) = CL
Vin(s)

, R
st s —+—
L

Comparandola con los prototipos dados en la seccion anterior, podemos
deducir que se trata de un filtro paso bajo, con un factor de ganancia unidad,
K=1, y con la frecuencia propia y el factor de calidad dados por:

PR Q:ig
*JcL R\C

El siguiente circuito de segundo orden que estudiaremos es:

Fig.5.2: Circuito RLC en configuracién de filtro paso banda.

Al analizarlo en el dominio transformado de Laplace, obtenemos la funcion de
transferencia:

1

Pl Sor
H(S): OUT(): (;R =
Vh\'(s) SZ + 85—+ —
G CL

Comparandola con los prototipos dados al inicio de la practica podemos
deducir que se trata de un filtro paso banda, con un factor de ganancia unidad,
K=1, y con la frecuencia propia y el factor de calidad dados por:

1 C
=Rl
CL * g L

El objetivo de esta practica sera poder medir las caracteristicas principales de
estos filtros, como la frecuencia propia y el factor de calidad entre otros, viendo
como influyen en su comportamiento en frecuencia.
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Caracterizacion de los filtros de segundo orden

En la practica anterior vimos como caracterizar de forma experimental el tipo de
paso de un filtro mediante un barrido de frecuencias manual, variando de forma
continua la frecuencia de la entrada senoidal y observando el comportamiento
de la amplitud de la sefial de salida. Este proceso se puede automatizar
mediante la programacion de un barrido de frecuencias en el generador de

funciones.

Barrido de frecuencias automético |

En el generador de funciones es posible programar un barrido de
frecuencias automético (SWEEP). El barrido del generador de funciones
es, en realidad, una funcién chirp lineal; esto es, una sefial senoidal en
la que la frecuencia instantanea varia con el tiempo de forma lineal.

Fig.5.3: Sefial chirp lineal, donde la frecuencia instantanea aumenta de
forma lineal en funcién del tiempo.

Para generar un barrido automatico con el generador de funciones:

Determina la frecuencia inicial (SWEEP — START) y la frecuencia final
(SWEEP — sTOP) del barrido.

Determina la duracion del barrido (SWEEP —> TIME).

Activa o desactiva el barrido (SWEEP — ON).

| Ejercicio 5.1

Escoge el valor de R para tener un filtro RLC paso bajo (figura 5.1)
con un factor de calidad 2, empleando una bobina de 100 mH y un
condensador de 68 nF.

Programa un barrido automéatico de 30 segundos desde 100 Hz
hasta 10 kHz y empléalo como sefial de entrada al filtro. Observa la
entrada y la salida del filtro en el osciloscopio fijando la base de
tiempos en 100 ps/div.

A partir de este barrido, determina el tipo de paso del filtro. ¢ Se trata
realmente de un filtro paso bajo? ¢Por qué?

De las caracteristicas que citdbamos al principio, ya sabemos obtener de forma
experimental el tipo de paso de un filtro mediante un barrido de frecuencias,
fijlandonos en la atenuacion que sufre una sefial senoidal a la salida en funcién
de la frecuencia (practica 4). Queda, pues, determinar de forma experimental el

valor de la frecuencia propia y del factor de calidad.
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Fig.5.4: Ejemplo de diagrama de desfase de un filtro de segundo orden para
tres valores distintos del factor de calidad, Q. Se muestra como la frecuencia
propia del filtro, w,, es aquella frecuencia en la que el desfase es la mitad de
todo el rango de desfases que recorre el filtro.

Deciamos que la frecuencia propia es aquella frecuencia para la cual el
desfase que introduce el filtro es exactamente el punto medio de la maxima
excursion de fase que es capaz de generar. Si observamos la figura 5.4, vemos
como el desfase toma valores desde 0° en baja frecuencia hasta -180° en alta
frecuencia. Asf, en este ejemplo concreto, la frecuencia propia sera aquella en
la que el desfase sea exactamente de -90°.

Medida de la frecuencia propia |

Para medir la frecuencia propia:

e Observamos la variacion del desfase haciendo un barrido de
frecuencias.

o Medimos el desfase en los puntos mas extremos de su excursion
(maximo y minimo desfase alcanzados).

e Calculamos el valor promedio del desfase minimo y maximo.

e Variamos la frecuencia hasta encontrar aquella en la que tenemos
ese desfase, que sera la frecuencia propia.

| Ejercicio 5.2

« Con el montaje anterior y con la ayuda de un barrido de frecuencias
manual, realiza un bosquejo del diagrama de ganancia del filtro (en
dB), poniendo especial atencion y tomando como referencia para el
dibujo:

o Frecuencias en las que la ganancia sea 0 dB.
o Rangos en los que la ganancia sea positiva o negativa.
o Frecuencias en las que la ganancia pase de crecer a decrecer.

e Mide la ganancia a 5, 10 y 20 kHz. A partir de estos datos, realiza
una estimacion grafica de la pendiente de la atenuacion (dB/década)
en la banda de rechazo.

Frecuencia Ganancia (dB)
5 kHz
10 kHz
20 kHz
Pendiente = (dB / década)
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e Determina el rango de excursion del desfase, midiéndolo a bajas y a
altas frecuencias. Con estos datos, determina el desfase que
corresponde a la frecuencia propia.

Frecuencia Desfase (°)
Bajas
Altas

Desfase en f, =

e A partir de estos datos, obtén experimentalmente la frecuencia
propia. Compara el resultado obtenido con el valor de la frecuencia
propia tedrica.

Medida Valor (unidades)
Jo (experimental)
Jo (tedrica)

Ademas de la frecuencia propia, esta el factor de calidad del filtro. Uno de los
efectos del factor de calidad es que determina lo abrupta que es la transicion
del diagrama de desfase y del de ganancia entre la banda de paso y la banda
de corte de un filtro. Como se observa en la figuras 5.4 y 5.5(b), cuando el
factor de calidad es bajo, la transicién es suave, y cuando el factor de calidad
es alto, la transicion es mas abrupta. Podriamos pensar que, conforme
aumenta el factor de calidad, més se parece la transicion a la de un filtro ideal.

Por otro lado, como también se observa en la figura 5.5(b), a partir de un cierto
valor del factor de calidad aparece un pico en la curva de Ia ganancia. Este pico
no esta presente cuando Q <1/+/2, y aparece cuando 0 ;1/\/5. La frecuencia
a la que aparece este pico (frecuencia de pico) no es siempre la misma, sino
que aumenta conforme aumenta Q. En el limite, cuando Q0—, la frecuencia de
pico tiende a la frecuencia propia.

Mas importante, conforme aumenta Q, el valor de la ganancia en la frecuencia
de pico también aumenta, haciendo el pico mucho mas pronunciado (fig.
5.5(b)). En el limite, cuando Q—w, la ganancia en frecuencia de pico tiende a
infinito.

Esto es:

limw, =, lim
s P 0 y e

H(wp)|=c

En este caso limite, cuando Q—w, el sistema pasa a comportarse como
oscilador generando por si mismo una sefial de salida senoidal de frecuencia
igual a la frecuencia propia por lo que deja de considerarse un filtro.
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(a) (b)

Fig.5.5: (a) Definicion de la frecuencia de pico, @, ¥ de la frecuencia de
corte, ax, en un filtro paso bajo. En la grafica se ha representado la ganancia
lineal; (b) Efecto del factor de calidad, , sobre la frecuencia de pico y la de
corte. Se observa como, para valores bajos de O, el pico no existe; por otro
lado, para valores de (= IA2 aparece el pico y, conforme aumenta 0,
aumenta la frecuencia de pico y la ganancia en dicha frecuencia, haciendo el
pico mas pronunciado.

| Ejercicio 5.3

¢ Con el montaje anterior, determina experimentalmente la frecuencia
de pico y obtén el valor de la ganancia en dicho punto. Compara
esta frecuencia con la frecuencia propia.

Medida Valor (unidades)

Frecuencia de pico (/)
Ganancia en fp

 Sustituye la resistencia por otras de 330 Q y 1 kQ sucesivamente.
Para cada valor de la resistencia, obtén la frecuencia de pico y el
valor de la ganancia en dicho punto. (Como se modifica la
frecuencia de pico conforme aumenta el valor de la resistencia?

¢, Por que?
Resistencia Medida Valor (unidades)
330 Q Se
20 log( |H(fr)| )
1 kQ Jr

20 log( |H(f?)|)

e Verifica también, para cada valor de R, la frecuencia propia del
circuito. ¢, Se modifica? ¢ Por qué?

Resistencia Frecuencia propia (Hz)
330 Q
1 kQ

Ademas, podemos obtener la frecuencia de corte del filtro, ¢, como aquella
frecuencia para la cual la ganancia ha caido 3 dB respecto de la ganancia en la
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banda de paso (fig. 5.5(a): notese que no se tiene en consideracion el posible
pico). Si la ganancia en la banda de paso es unitaria (0 dB), la frecuencia de
corte se corresponde con aquella a la que tenemos una ganancia de -3 dB, o,
lo que es lo mismo:

v 1
G=-3=20log-2ZL = Vour =—=Vy
V[N our JE IN

En el caso de los filtros paso banda y rechazo banda tenemos dos frecuencias
de corte, por debajo y por encima de la frecuencia propia, w; Y wg. Al rango de
frecuencias entre ambas lo denominamos ancho de banda, BW, y esta
relacionado con el factor de calidad y la frecuencia propia tal que:

@, @
BW =w, —w, =—2 = =
H L Q Q BW
Interpretando estas ecuaciones de forma directa vemos que, manteniendo fija
la frecuencia propia tendremos que, a mayor factor de calidad, menor ancho de

banda, y viceversa.

Intuitivamente, se puede entender que cuanto menor sea el ancho de banda,
mas pequefio es el rango de frecuencias que atraviesan el filtro sin sufrir una
atenuacién considerable, lo que lo hace mas selectivo en frecuencia. Asi, se
dice que un filtro tiene mayor factor de calidad cuanto mas selectivo sea en
frecuencia.

(a) (b)

Fig.5.6: (a) Definicion del ancho de banda, BW, en un filtro paso banda,
como intervalo entre las dos frecuencias de corte. En la grafica se ha
representado la ganancia lineal; (b) Efecto del factor de calidad, 0, sobre el
ancho de banda del filtro. Se observa cémo, conforme aumenta el factor de
calidad del filtro el ancho de banda disminuye.

Medida de la frecuencia de corte |

Para medir |a frecuencia de corte:

Medimos la ganancia en la banda de paso, G, [dB].

Medimos la tension de entrada, 7.

Calculamos la salida necesaria, V,r, para tener una ganancia G,-3.
Variamos la frecuencia hasta encontrar aquella en Ia que tenemos
ese nivel de tensién de salida, que sera la frecuencia de corte.

Estimacion del factor de calidad

Para medir el factor de calidad:

Javier Navallas

/s



Medimos la frecuencia propia del circuito, y.

Medimos las frecuencias de corte del circuito, w; Y wx-
Calculamos el ancho de banda del filtro como: BW = wy — @r.
Calculamos el factor de calidad del filtro como: Q = wo / BW.

[ Ejercicio 5.4

e Escoge el valor de R para tener un filtro RLC paso banda (figura 5.2)
con un factor de calidad 2, empleando un condensador de 68 nF y
una bobina de 100 mH.

o Comprueba, haciendo un barrido en frecuencia, el comportamiento
paso banda del filtro RLC a su salida (Vou)-

o Con ayuda de un barrido de frecuencias, bosqueja el diagrama de
desfase del filtro.

o Obtén experimentalmente la frecuencia propia.

o Obtén experimentalmente las frecuencias de corte del circuito.

o En base a estas frecuencias, calcula el ancho de banda
experimental.

Medida Valor (unidades)
Frecuencia propia (/)
Frecuencia de corte inferior (f;)
Frecuencia de corte superior (fx)
Ancho de banda (BW)

« Estima el factor de calidad experimental y comparalo con el tedrico.

Medida Valor (unidades)
Factor de calidad (experimental)
Factor de calidad (teorico)

o Estima la pendiente de la atenuacion (en dB/década) en las dos
bandas de rechazo (bajas y altas frecuencias).

Medida Valor (unidades)

Atenuacion (bajas frecuencias)
Atenuacion (altas frecuencias)
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Apéndice A - Lista de componentes

A continuacion se detalla la lista de componentes que estaran disponibles para
la realizacion de las practicas:

Resistencias:

Condensadores:
Bobinas:

Potenciometro:

Amplificador operacional:

12

100 Q, 330 Q (x2), 560 Q
1kQ,1.8kQ, 5.6 kQ

10 kQ, 22 kQ, 33 kQ (x2)
10 nF, 68 nF (x2)

10 mH, 100 mH

10 kQ

HAT41
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Para maximizar su
beneficio el monopolista
elegird el nivel de
produccién que iguala su
ingreso marginal y su
coste marginal

IMg(q)=CMglq)

up

Se dice que existe un monopolio cuando en el mercado de un bien hay
un tinico vendedor. ;Qué diferencias habra entre esta situacién y las estudia-
das hasta ahora? La primera respuesta es inmediata. En ausencia de compe-
tidores, desaparece el argumento que justificaba el comportamiento precio
aceptante!.

El monopolista podré elegir el precio al que vender su producto, ya que
los consumidores no tienen un proveedor alternativo, Esto no significa, sin
embargo, que puedan hacer cualquier cosa. Aunque no haya otros ve ndedo-
res, la demanda de los consumidores es sensible al precio, y cuanto mds alto
sea éste menos cantidad comprardn, Por tanto el problema del monopolio
serd buscar el precio que le permita ganar el méaximo dinero posible, dada
la curva de demanda de mercado ala que se enfrenta.

La curva de demanda asocia una cantidad de producto a cada posible
precio. A veces preferimos expresarla en forma inversa, de forma que la lee-
mos como precio al que se demandaria cada posible cantidad. Aunque se ha
dicho que el monopolista tiene la posibilidad de fijar el precio, vaa resultar-
nos mas comodo plantear el problema como eleccién de la cantidad 6ptima
a producir. El resultado serd el mismo, ya que al elegir una cantidad se es-
t4 simultdneamente eligiendo un precio, o viceversa. Da lo mismo elegir un
precio po que elegir una cantidad go que segtin la demanda se podrd vender
a precio po.

;C6mo elegir la cantidad a producir? Buscar el maximo beneficio es lo
mismo que buscar la maxima diferencia entre ingresos y costes, esto es,

m{?x IT(g)-C(q)

(observa que se ha utilizado una funcién de coste genérica, pues el razona-
miento sirve tanto para corto como para largo plazo)

Para resolver el problema igualamos a 0 la derivada de la funcién objeti-
vo, lo que da como condicién (de primer orden) para la maximizacion

IMg(q)=CMg(qg)

Esta condicién es en principio la misma que obtuvimos a la hora de maxi-
mizar el beneficio de la empresa competitiva. Y es 16gico que asi sea. Cual-

1Nos referimos exclusivamente al precio de venta del producto. Consideraremos en todo
momento que nuestras empresas, sean monopolistas o competitivas, son precio aceptantes
a la hora de comprar los factores de produccién. Por tanto la minimizacién del coste, y las
correspondientes curvas de costes, responden a la misma légica.
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quier empresa, sea 0 no precio aceptante, deseard producir todas las uni-
dades que aumenten sus ingresos mas que sus costes (pues una a una irian
aumentando el beneficio total). S6lo cuando se dé la igualdad entre ingreso
y coste marginal desaparecerd la posibilidad de aumentar el beneficio.

Lo que cambia para el monopolio, frente al caso
competitivo, es la funcién de ingreso marginal. Para la
empresa precio aceptante el ingreso total es p- g, don-
de el precio es constante. Vender una unidad més sig-
nifica simplemente cobrar una unidad mas, por lo que
el ingreso marginal es una constante igual al precio. Sin
embargo para el monopolista el asunto es mds comple-
jo (figura 8.1). Dado un nivel de produccién inicial, g
(que se venderd al precio py que marque la demanda),
sl desea vender una unidad mds tendrd que bajar un po- i
co el precio. Y el precio ha de ser el mismo para todas | "
las unidades que se vendan. Esto significa que al vender
una unidad mds los ingresos del monopolista aumen-
tan en lo que cobra por la nueva unidad, pero al mismo  Figura 8.1: Cambio en el ingreso al aumentar
tiempo se reducen porque cobra menos que antes por ! produccion.
las ¢y unidades anteriores.

Aunque en otro contexto, esto fue estudiado ya en el capitulo 2. La fun-
cion de ingreso total del monopolista es

p

IT(q)=p(q)-q

Derivando el ingreso total obtenemos el marginal, que calcula la variacién
del ingreso por unidad de aumento de la produccion.

diT(q) _dpl(g)
dg ~ dg q+p(q)

IMg(q) =
Ala hora de trabajar con ejemplos concretos, el resultado de derivar la fun-
cion de ingreso total serd una funcién, el ingreso marginal, que podemos
representar, evaluar para distintos niveles de g, etc... Pero en la expresion
anterior podemos ademds identificar los fendmenos observados en la figu-
ra 8.1.

El ingreso marginal (variacién del ingreso) resulta ser igual al precio (lo
que se cobra por la unidad adicional, drea B en la figura), mds un sumando
que multiplica las unidades vendidas por la variacién del precio (drea C).
Dado que la variacion del precio es negativa en realidad el area C se resta,
por lo que la variacién final del ingreso serd menor que el precio, e incluso
puede ser negativa.

En el ejemplo siguiente calcularemos el ingreso marginal para una de-
manda concreta, y lo representaremos graficamente.

fle



upna

Piblica de Navarra

Nafarroake
Unibertsitate Publikoa

\l0: 3Cudl serd el ingreso marginal del monopolista si p(¢q) =100 g es
la demanda de mercado? Calculamos primero el ingreso total

2
IT(q) = [1004 g) .q=100g- %

El ingreso marginal serd su derivada“

dIT(q) 2q
IM =—————=100——=100—-
40 dyg 2 q
p
100 4
s0f
6ok
40 F
201
5k 50 lm’\ 150 200

a0)hserva que en el caso de que la demanda sea una linea recta, como éste ejem-
plo, el ingreso marginal resulta ser también una recta con la misma ordenada en el
origen y el doble de pendiente.

Una vez que tenemos el ingreso marginal estamos en disposicion de
aplicar la condicién de maximizacién. La figura 8.2 muestra, graficamen-
te, la solucién al problema del monopolista. El coste marginal y el ingreso
marginal se igualan para un nivel de produccion ¢p,. Una vez decidido este
nivel de produccién serd la curva de demanda la que determinara el precio
de venta, p, del producto.

Un monopolista con funcién de coste

3¢
CT(g)=100+——
(&) 10

se enfrenta a la demanda del ejemplo anterior, p(g) =100 - -2{‘1 Tenemos ya
calculado el ingreso marginal, IMg(q) = 100 g, alo que afiadimos ahora el
coste marginal, CM g(g) = 3?‘7 :
Para buscar la solucién de monopolio igualamos ambas funciones y resol-
vemos

qm =62.5
P =100 22 =68.75

3
100*(1:?{]- = 500-54=3g = {

Podemos comprobar que el resultado es idéntico si planteamos el pro-
blema para elegir el precio que maximiza beneficios, en lugar de la cantidad.
Pero se verd también que los célculos necesario son més largos, y la lectura
de la gréfica resulta menos intuitiva.
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CMg(q)
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\‘. IMg(q)

elegir directamente el precio 6ptimo el problema a resolver serd

Obtenemos la curva directa de demanda (teniamos la indirecta)

Pigura 8.2: Solucién de mo-
nopolio.

El monopolista maximiza sus
beneficios eligiendo el nivel de
produccién para el que su cos-
te marginal se iguale a su in-
greso marginal. El precio de
venta lo determina la curva de
demanda.

Usaremos los mismos datos del ejemplo anterior. Si tratamos de

méx p- 4(p) -C(q(p)

plq) = lDU—g = g(p)=200-2p

Asi, el problema queda

3(200 -2p)?

ax p-(200-2p) - [ 100
mp P p)( T

Tras algunas simplificaciones tenemos

miix 440p -3.2p%-12100

Aligualarla derivada de la funcién objetivo a 0,

Elegir un precio 6ptimo da el mismo resultado que elegir la cantidad.

440-64p=0 = p,=68.75 = m = 62.5

Algo que puede verse en la figura 8.2 es que cuando el monopolio elige
su produccién 6ptima el precio resultante es mayor que el coste marginal.
Y esta afirmaci6n no estd sujeta al caso del ejemplo, dado que hemos razo-
nado que el ingreso marginal siempre ser4 inferior al precio si la curva de
demanda tiene pendiente negativa.

;Podemos afiadir algo mas a la observacién de que el monopolista fija

S



